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“大自然的馈赠”这句话是《舌尖上的中国》
常出现的一句，也被不少网友拿来改编，而月月
售卖的东西，她总是开玩笑说：“我把大自然的馈
赠带给更多的人。”

月月曾经在大城市打拼过，是位不折不扣的
白领，老家的父母担心她工作过于劳累，经常寄
一些补品给她补身子，而这些补品都是自家老人
亲手制作的，有阿胶、姜母膏等。每回从老家寄
来，月月总会带到办公室里与同事分享，营养又
美味的小零食获得了同事的一致称赞，不少人问
她，是否可以卖一些给他们。

把自己家做的东西卖给同事，月月有点不好
意思，“赚同事的钱不怎么好，但送那么多给他
们，压力又有些大。”月月起初不愿意，但有些
同事强烈要求，她只能打电话给父母，让他们
多做些寄过来，就以成本价卖给同事。“成本价
只是一些材料的价格，老人们制作这些需要花
费很多时间，经常要半夜起来看着锅，费时费

力，仔细想想真不划算。”有时候同事一下子买
好多阿胶，而阿胶制作又麻烦，同事要又不好
意思不卖。

月月想起辞职，是在一次不愉快的合作项
目完成之后。她离开大城市，回到台州，离开
前，同事问她能不能继续给她们提供阿胶之类
的营养品，月月告诉他们：“可以是可以，但是
要稍微涨价一点，以前卖的价格我实际上是亏
本的。”同事们都欣然答应，说只要价格不离谱
就行。

回到台州的月月，没有急着找工作，而是做
起了微商。在家人制作阿胶时，她特地把制作过
程拍成小视频发到朋友圈，让顾客可以直观地看
到原材料以及制作过程。当然，销售的途径不能
只有老同事那么几个人，月月还到一些知名的网
站上发广告贴，也把制作材料和过程发到帖子
上，“自家制作”这几个字，立刻引起了不少年轻
人的注意，通过微信二维码加上了好友，从月月

的朋友圈了解到更多的营养品信息。月月有时
半夜三更起床看锅里熬的姜母膏，或者从山里买
回来的阿胶原料，她都会发到朋友圈，以说明产
品的质量可靠。

有几位添加了好友的顾客，尝试着想要买一
些，但又担心微信转账不靠谱，月月立刻在某购
物网站上注册了商家，通过第三方售出自己的产
品，这样会使得顾客更放心一点。月月的父母对
原材料的要求较高，都要买质量上乘的，有些更
是从山里直接购买，因此，月月也时常开玩笑说
自家的产品 都是“大自然的馈赠”。正是这样，
有时原材料收集时间较长，从而导致制作跟不
上，出现断货的现象，月月也会一一寻求顾客的
理解，顾客同意她才会接单。

由于供货量不大，月月的生意不是特别好，
都是些老客户的回购和一些愿意等的新客户。
月月说，不管生意好不好，只要有人买她就会
做。

把“馈赠”
带给更多的人

本报讯（记者 王恩兴）随着新一轮冷空气的
到来，热水器开始走俏。昨天，记者走访了一些商
场、家电卖场发现，前来买热水器的市民还真不少。

“我家里的燃气热水器用了十几年，现在准备
换一个电热水器，可以省了楼上楼下搬煤气瓶的力
气。”在一家电卖场，市民张先生正在挑选热水器，
他看中了美的的一款电热水器。

记者在卖场里走了一圈，发现除了个别品牌的
高端系列热水器售价在"666多元以外，大多数热水
器的售价都在76689$66元上下。“现在店里正在搞
促销，像这款原价%66元的电热水器，现在只要#::

元，比网店还便宜。”店里销售人员介绍说。
“现在城区很多小区都已经用上天然气，也有

不少市民选择购买燃气热水器。”销售人员告诉记
者，燃气热水器出热水快速、水温恒定，而且现在有
的系列还带有智能化功能，比如家住高层排烟口接
在室外，老的燃气热水器大风会倒灌进烟管，使燃
气燃烧不稳定，引发水温不稳定和安全隐患。现在
新款的燃气热水器可以自动调节风机转速，防止在
大风的情况下气体倒灌。

在购买热水器的时候，除了价格，市民更看重
品牌。“有些品牌价钱虽然便宜，但还是对一些知名
品牌的品质比较放心，一个热水器买来要用好多
年，环保节能也比较重要。”市民李女士说，热水器
属于半成品，购买之后还需要安装才能使用，大品
牌在售后服务及相关保障方面也比较让人放心。

天冷;热水器走俏

<本报记者 於徐阳

“你是9号楼吗？鸡蛋带过来了，你来拿吧。”
9"月9$日，家住金宸花园小区的徐女士终于盼来
这个电话，因为她家快“断蛋”了，看着冰箱尚有7

个鸡蛋的存货时，就催着对方送货上门，结果一拖
就是一个星期，正愁着上哪里“补货”。

徐女士家有一个=岁大的宝宝，每天早餐的必
备品是一个鸡蛋，因此鸡蛋是她家餐饮中的“快消
品”。徐女士在一次无意中听闻，同小区住在96号
楼的李小姐的老家在温岭城南乡下，她父亲老李养
着96多只鸡，每隔一段时间就会从温岭赶来看外
孙，于是就把购置土鸡蛋任务全权交给了老李。这
次老李就带来了#斤鸡蛋，解了徐女士的燃眉之
急。

像这样订单型的土鸡蛋价格为9!元>斤，尽管
高于市场97元>斤的平均价，但向他订购鸡蛋的人
不少，每次到路桥，他都要拎上96来斤鸡蛋，才能
满足订户们的需求。

老李生意好，全赖于客户们对土鸡蛋中“土”字
的信任。“我常在超市、菜场购买标着‘土鸡蛋’的鸡
蛋，价格同样不低，但购买成功的几率不高，7次有
=次失败。”同小区住在%号楼的王女士说，成功的
标志就是蛋黄色泽鲜亮，蛋黄成型，特别是做成蛋
糊后，更能辨别优劣。

据老李透露，在他身边这样卖卖土货的农民还
不少，亲戚中就有一个卖姜的，每年到秋季，更有大
批的姜被订购拿去做炒米饭，“看到炒米饭生意好，
我这个卖姜的亲戚就兼做卖炒米饭的生意。”

随着生活水平的提高，爱吃“土货”的人是越来
越多，但这其中大部分人都不知道该去哪买正宗的

“土货”，一旦听闻哪儿有就蜂拥而至。所以，越来
越多的微商也借着身边的“土亲戚”来吆喝着赚上
一笔。

“土货”订单
富了口袋

因投资失误，黄氏控股集团有限公司出现资金链断裂危机，致使旗下在建的装饰城二
期工程被迫停工。9"月99日，本报报道了《众商户积极自救 拟筹"37亿续建市场》一文，
引起了各方的关注。大家均把目光投向了“自救”二字，这是装饰城二期项目“起死回生”
的关键之处。

自救之法的可复制性
<本报记者 於徐阳 文>摄

装饰城二期项目的自
救小组工作人员依旧忙碌
着，在老装饰城做生意的商
户们更是只要一有空，就往
五楼办公室里跑，来听听自
救工作的进展情况，来看看
又有多少商户加入到自救
队伍中。人群中，也有陆续
到“自救办公室”里来登记、
签约的，承诺将购铺总价
=6?的钱交到办公室，用于
二期工程的后续建设。

在所有人的共同努力
下，装饰城二期项目的再起
航指日可待。

装饰城二期项目自救办法之所以被众商
户认定可行，因为自救小组的几个牵头人在成
立自救小组之前，就对整个黄氏集团目前的
资产状况进行过一次深入核查，认为资产尚
算良好，负债率处于正常水平，整体债务可
控。如若资不抵债，就不具备再救的前提意
义。

其实，一些商户、债权人在早前听闻黄氏
集团出现债务危机导致二期工程停工时，认为
前期买铺、定铺和投资的资金就此打了水漂，
小范围地组织过越级上访，状告黄氏集团及相
关负责人等人诈骗、欺瞒等多条“罪状”。

在不理性事件后，更多商户认为，气愤是
众人的第一反映，也是最能被理解的反映，因
此出现上访行为也再所难免。回过头来理性
分析此事，如费大力气将黄氏集团及相关负责

人告上法庭，或能解一时心头之恨，但黄氏集
团倒下，装饰城二期项目从此再无“重见天日”
之期，此事得不偿失。不如通过自救之法，共
建二期工程再投入市场，才有当年项目招商时
所提出的“一鸡生九蛋”的可能。

一损俱损、一荣俱荣的命运共同体概念，
随着自救小组的组建而深入推进众商户心里，
原本那些欲通过上访来“解决”此事的商户，也
开始放弃之前的冲动行为，主动加入到自救
中。

而自救之法的最终落脚点，还是在于大笔
资金的筹集，经过各方核算，最终确定，同意自
救的购铺者、订铺者、投资借款户需拿出本金
的=6?作为二期工程的二次投资款。

救是想救，但再投入，确实让不少商户有
过犹豫，有人私下里就曾嘀咕：“让大户们先投

钱，把工地里轰隆隆搞起来了，我们才敢跟进
去。”

对于那些确定要注资的商户来说，他人有
犹豫不决的想法再所难免，但有句话叫做“众
人拾柴火焰高”，只有齐心协力才能筹集到"37

亿元的缺口，他们也希望有更多的投资者参与
到自救行动中。

据记者了解，详细了解过自救办法的商户
均会签下自救意向书，尽管有些商户还需要贷
款才能筹集到这=6?的自救金，但他们都表示
愿意再试一试。好在老装饰城内的经营户们，
大多是“一带一”的“家族链”，号召力强，也更
容易达成众筹一事。

自救的行为是理性地参与，得到了区委区
政府的大力支持，在遵纪守法的大前提下，大
开“绿色之门”。

在成立自救小组之前，老装饰城的几名商
户说，他们此前投资湖州某童装城时也遭遇过
类似的“烂尾事件”。当时那儿的商户们在众
议之下，通过自救办法，按一定比例出资，众筹
建成市场，投产后再按比例进行分红。此办法
已实践成功，接下来二期市场也将按此法再施
行。有先行者“摸着石头已过河”，自然给了后
来者“过河”的勇气，所以，装饰城里的商户们
对二期项目拿出的自救方法还是相当有信心
的。

装饰城二期自救小组施行的自救办法虽
无湖州某童装城来得繁琐，但以其“独立法人”

的性质，单独开设银行账户来处理装饰城二期
项目的相关事宜，更调动起各方参与的积极
性，也使相关工作更加公正、公平与透明。

就在自救小组成立的半个月后，另一“危
机小区”的几名业主就前来“取经”，希望也能
借此法自救小区建设。

放眼全国，据相关报道称，"69"年，广州
麓景台小区在96年多的烂尾后，业主自筹款
后进行复建，成为全国首例采取自主方式盘
活的烂尾楼。此后，云南、杭州、海口等
地，均有楼盘项目烂尾后自救成功的新闻见
诸媒体。

对于自救之法，不少专家表示，业主筹集
资金自救，从被动转化为主动，从这一点来看，
是值得借鉴和赞赏的。同时专家们也强调，只
有把筹集的资金最终用到了专门的项目上，才
能确保自救办法成功。由此看来，装饰城二期
的自救方法大体上符合了专家所指出的两大
点要求。

记者也了解到，商户需上交的购铺总价
=6?的自救金要于9#个月内筹集完毕，现在每
天都有四五十名商户来登记。随着资金“大
流”的奔腾，汇集而来的“小流”也“随波而动”，
源源不断地汇入这个独立账户。

建命运共同体，抱团迎曙光

自救之法，有经验可循

<本报记者 李 敏


