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本报讯（记者 蔡 聪）
离“双十一”还有6天时间，
记者在走访中发现，不少在

“天猫”经营的商户早已备
下充足的货源，而买家则忙
着搜罗自己的心头好，甚至
不少买家已开始下定金以
确保抢到货。

77月6日，已经做了6

年淘宝生意的罗先生正在
家中关注着电脑屏幕，期间
打了个电话和实体店的父
母商讨今年淘宝客户在“双
十一”前下定的情况。他表
示，这几年来“双十一”的前
半个月生意都较为清淡，因
为买家们都蓄势待发，打算
在“双十一”时血拼一场。
在即将迎来一年一度最红
火的生意大单之际，罗先生
最关注的是有多少买家提
前预定了自家的货物，因为
自家实体店的货源有限，万
一订货量突然增长，自己就
要去联系厂家及时补货，以
免发货不及时而引起顾客
给差评。

“去年我们一天的营业
额达到了78多万元，希望
今年能够超过去年。”与人
合伙在淘宝店上开卫浴用
品店的王先生表示，自从在

“天猫”上开店后，每年“双
十一”前客户都可以提前下定购买自家货物，这让
自己当天大概能卖掉多少货物心中有底。王先生
表示，合伙人管技术，自己则负责去厂里进货，因
为货源充足，及时发货并不是问题。

除了卖家忙，喜欢在网络购物的买家也没闲
着。“仅仅是定金我已经付了688多元，有些店家
的定金是"6元抵68元用，还是比较划算的。”常
年喜欢逛淘宝的上班族思琪表示，去年自己没控
制好消费金额，一下子花掉了两个月的工资，今
年给自己定了限额，买到一定的金额后立马收手
不买。

采访中记者发现，不少市民表示每年“双十
一”自己会在消费金额上“失控”。“因为去年结婚，
床上用品、服装等我在网上买了"万多元，今年没
有什么特别需要买的，但是每天上网逛逛，加入购
物车的货物金额也快接近7万元了。”王女士表示，
因为在支付上有类似于信用卡的分期付款形式，
所以常常控制不住购买欲。
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9本报记者 李 敏 李苗苗

最近几天气温持续走低，加上小雨不断，
给人“一秒到冬天”的感觉，不少市民开始采购
冬季所需的衣物。近日，记者从市场上了解
到，冬装已全面上市，销量正逐步上升。

在富仕路一家服装店内，夏季的真丝裙被
挂上“换季大促销”的牌子，大部分货架已经挂
上了款式不一的羊绒大衣，店内6名顾客正在
挑选。“虽然还没有冷到可以穿大衣，但是可以
备着了，这两天晚上都比较冷。”每年冬天，梁
女士都会买上几件新款羊绒大衣，采访当天，
她左挑右选，买了一件蓝色的羊绒大衣。由于
没有尺码，她表示愿意等几天让店家从其他店
里调货。采访时，店内共成交了:笔生意。

“羊绒大衣既保暖款式又好看，是冬天必
备的衣物。”店员告诉记者，该店羊绒大衣的平
均价格在7#88元，相对商场里品牌的羊绒大
衣来说，价格实惠，受到市民的青睐，“最近这
两个星期买的人越来越多，但毕竟新上市，因
此价格折扣力度不大，等再过几个月，卖不出

去的款式才会拿出来低价出售。”同时，店内的
换季促销衣物由于价格低料子好，有市民一下
子买了78多件。

随后，记者来到富仕广场，二楼卖鞋的不
少店铺里挤满了人，一店铺老板忙中抽空说，
秋冬的新款鞋最近卖得比较好，马丁靴、长靴
等都是销售主打款，“棉靴现在还没有开卖，但
已经有不少顾客来问了，预计下周棉靴就要上
架了。”

皮草类服装是低气温时的宠儿。记者走
访皮草市场了解到，经过去年年底皮草原材料
的轻微涨幅后，今年皮衣、皮草的价格与去年
持平，款式也更时尚。就销量来看，薄款皮草
更受欢迎。销售人员介绍，到77月中旬，厚款
皮草就会很畅销。

记者从几位来自海宁的皮草商中了解到，
中国日用品商城的皮草价格低于海宁，因为海
宁皮革市场内的摊位租金高，加上商城的大多
数皮草店是海宁厂家的直销点，最大限度地减
少了商品营销的中间环节，在价格上占有绝对
优势。这一点商城皮草经营户很认同。

;<=<>的老板李莎莎说，保暖是皮草的
一大功能，而时尚更是不可或缺，因此在顺应
潮流变化时，他们自家皮草生产厂聘请了一位
法国的皮草设计师。“譬如去年很多采用兔毛、
羊羔皮拼接等元素，今年皮草材质主要采用进
口水貂毛、高档皮毛、厚毛、整皮为主，使其毛
质更厚实，亮光度也更好，而消费者在选购皮
草时，往往也很注意这些皮草款式的细节。”记
者了解到，店里许多皮裙、皮裤、皮饰打底衫可
以穿三季，由于拼接设计的运用，使现在的皮
草不再是秋冬的专属，甚至在夏季也可以发挥
它的功用。李莎莎还说，由于皮草的时装化也
促使了销量的攀升，颇受消费者喜爱。

虽然当下天气还没有冷到要穿皮草的时
候，但是此时市场里选购皮草的人却不在少
数。李莎莎介绍说：“店里以走量为主，?月7

日提早开业后，批发商很多都在78月前铺好
货，以供国庆节销售。78月后的销售量每日也
有百来单，不少款式已经断货，厂里在加紧生
产。现在来店里的大多都是老客户，她们每年
都会趁早囤货，等天气变冷就可以拿来穿。”

天冷了，冬衣冬鞋买起来

本报讯 （记者 汤慧芝） 78月份以
来，中国日用品商城四区羊毛衫市场里，
秋冬新款样品被挂在显眼位置，迎接来自
全国各地及国外的采购商挑选。不少经营
户表示，生意好的时候，打包发货一直忙
到半夜，有些爆款直接从生产线上下货，
就被直接打包装车，通常到凌晨 7时才能
将当天的货物配送完毕。市场内一位在装
运货物的经营户说：“自 6月份以来，中
东、非洲等地的客商已经入市选购，集装
箱装运订单大部分集中在78月上旬。而现

在打包的这些货是运给国内各省市的客
户。”

据了解，每年的?月至7"月是羊毛衫的
旺销季节。目前经营户大多采用商铺接订
单，仓库及定点加工厂家直接打包托运发货
的形式。不少经营大户表示，自打他们采用
了规模化经营、定点加工的方式，俏销的款
式被客户基本一次性拿全，降低了周转成本
和出厂价格，更受到采购批发商的欢迎。

“别看有时摊位上人不多，但老客户加大批
量的大订单，其实几个月后的单子都已搞

定。”经营户黄先生说，现在互联网正兴，
不少经营户都开始拓展网上交易，单子也接
到了不少。

不少业内人士反映，商城羊毛衫市场一
直是台州羊毛衫的直销窗口。“今年羊毛衫整
体价格有所下降，外销服装价格处于!至7:

元之间，而内销服装线衫以棉纱料为主，价
格在"6至#6元之间。童装及女装外销势头良
好，其中，童装羊毛衫销量占总量$8@，而
男装则主销国内各大市场。”商城一负责人如
是说。

羊毛衫市场：童装女装成外销主力
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“你会自己烤面包吗？”“我昨天做了小饼
干，要来一份吗？”在越来越多的朋友圈里，经
常看见各式各样的私房小点心照片被众好友点
赞，因此，各大电器市场里的蒸箱、烤箱等成为
了当下的新宠。有卖场销售人员表示：“生活方
式的转变，人们在家电的选购上发生了变化，更
倾向于一些智能、健康、好玩的家电，特别是厨
房小家电的购买人群呈年轻化趋势，以‘!8

后’、‘?8后’居多，对产品品质、颜值、功能都
有较高的要求。”

记者在走访中了解到，目前，方太、美的、
西门子等品牌推出专业化、精致化的家电很受欢
迎，嵌入式设计也赢得了大批消费者的青睐。正
在富城电器西门子专柜前选购蒸箱的王女士的家
中就有面包机、榨汁机、豆浆机、酸奶机、炖锅
等小电器，不过，她认为，生活电器开始从“实
用主义”向“享用主义”演变，前不久选购的一
款多功能炖锅就看中它可以做甜品、炖汤、做酸
奶、煮粥等。而此次想要添置的蒸箱就是因为听
说比较健康，能保持食物的营养。

谈及厨房小家电的话题时，市民李女士说：
“豆浆机很实用，几乎天天能用，炖锅在冬天时
也用得很频繁。我购买的厨房小家电实在太多，
每隔一二年就淘汰一部分，重新选购功能更多
的。”作为烘焙达人的赵小姐家里的厨房更是被
小家电挤满，她坦言，女性对这类产品没有抵抗
力。

有了消费者的热捧，富城电器销售人员小汪
说：“现在的消费者越来越注重使用功能，家电产
品也在与时俱进，很多功能单一的都被复合功能
的产品所取代。”

厨房小家电市场：
被品质生活所“要求”

9本报记者 梁亦慰

77月:日"7时:8分，当大部分人准备进
入梦乡时，林俊正和来自不同地区的#位玩家
一起，精神抖擞地操纵着一支大型网络游戏中
的队伍，期待战斗结束后成功收获一批“胜利
果实”。“法师注意了，副本里的A511马上要出
大招，现在立刻用群体治疗技能恢复BCD生命
值E”游戏中的战斗进入到“白热化”状态，林俊
一面飞快敲击着键盘，一面用耳麦传话给队
友，沉着地控制着战斗局面。!分钟后，这场
激战最终让他赢得了价值"88元左右的游戏
装备，一天的工作也告一段落。

两年前，林俊把家中一间7%平方米的房
间改造成了游戏室，购入#台电脑，办理了网

速最快的宽带业务。虽然在朋友亲戚眼里，打
游戏算不上正经工作，但他一咬牙坚持到了第
三个年头。如今，他每月的收入基本不低于
!888元，有时甚至月入过万。这份特殊职业
加上令人意外的收入，足以让林俊身边的同龄
人吃惊不已，于是“你打游戏咋能赚那么多”便
成了他不得不反复解释的问题。

“收入的问题其实用两句话就能概括，一
是我打得好，二是现在的玩家舍得在游戏里花
钱。”林俊表示，在热门的网络游戏中，玩家携
带的宠物、穿的衣服、拿的武器等都可以换成
人民币，而且主要根据携带等级的高低来决定
价钱。说着，他打开游戏中的好友选项，随机
展示了几位顾客的装备。其中一位玩家来自
绍兴，是个体户老板，在游戏里花的钱已经超
过78万元，现在他账户携带的宠物，正是几天
前花了"$88元从林俊手里买去的。另外一个
常年在国外留学，家境殷实，只要登陆游戏，就
会主动询问林俊手里是否有新的装备，出手十
分大方。

林俊坦言，提升收入的关键之一就是多玩
几个热门游戏，并同时创建几个账号，前期投
入一笔钱买道具来快速升级。等这些游戏账
号获取了大量经验，等级越来越高时，赚钱的

时候就来了。虽然他通常是一个人操控#台
电脑，但只要不是打A<DD，就能应付得来。“比
如我现在在玩一款回合制网游，一台电脑可以
开"个账号，挂自动打任务，就能赚到游戏金
币。”他回忆起:年前玩这款游戏时，游戏币和
人民币的比率为7F83%6，而现在由于玩家减
少，游戏币的比率跌至%8F7。之所以在游戏币
贬值后仍然坚持玩这款游戏，他表示，纯粹是
因为自己喜欢。

游戏室的墙上，贴着林俊手写的一张计划
表，详细列着几款网络游戏最能赚钱的任务开
始的时间。按照表格，他便能轻松决定在不同
时间段选择获利最大的游戏。有时候战斗难
度较大，自己一个人忙不过来，他也会选择叫
上几个擅长网游的朋友来帮忙，并把卖装备得
来的钱作为报酬分给他们。

“因为打游戏，我一般都是待在家里，很少
出去玩，还好女友并不介意，和我一样是游戏
迷。”林俊笑言，女友和自己一样性格偏内向，
也是一个打游戏的好手，网上买衣服的钱都来
源于各款游戏卖装备所得。不过，考虑到未来
的发展方向，他打算下一步先自己开家店，逐
渐把打游戏从主业转到副业，从游戏中解放出
来。

边打游戏边掘金


